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В на­ча­ле февра­ля с.г. мо­сковская ком­
па­ния «ГЕ­МА Мо­торс За­пад» откры­ла на 
Мо­жай­ском шоссе (53й км МКАД) но­вый 
дилерский  авто­центр  Sko­da,  ко­то­рый на 
сегодняшний день является кру­пней­шим 
в России и первым в  на­шей стра­не  пол­
но­стью отвеча­ет между­на­родны­м стандар­
там чешско­го авто­гиганта. 

На террито­рии ультра­со­временно­го 
торго­восервисно­го комплекса пло­ща­
дью 2500 кв.м. на­хо­дятся: про­сторный 
шоурум, станция техническо­го об­слу­жи­
ва­ния, а также склад оригинальных запча­
стей и аксессу­а­ров. 

По за­явлению ру­ко­водства компа­нии, 
ежедневно в ассортименте  фирменно­го 
авто­са­ло­на клиентам бу­дет предло­жено 
не менее 150 комплексно подго­то­вленных 
к про­да­же но­вых ма­шин про­фильной мар­
ки, что по­зво­лит избежать очередей за 
хо­до­вы­ми «шко­да­ми».    

На прессконференции Генеральный 
директор «ГЕ­МА Мо­торс За­пад» –      Дми­
трий Ряскин со­об­щил журна­листам, что 
бизнеспла­ном компа­нии на 2007 год пре­
дусмо­трено реа­лизо­вать  как минимум 
2000 но­вых ма­шин и, тем са­мым, вый­ти на 
первое место по объемам про­даж авто­мо­
билей марки Sko­da в России. 

К откры­тию но­во­го авто­центра бы­ла 
разра­бо­та­на, так на­зы­ва­емая, «Про­грам­
ма лояльно­сти», в рамках ко­то­рой за­клю­
чены со­гла­шения с банком «Со­сьете     
Женераль Восток» и стра­хо­вой компа­ни­
ей «РОСНО» о специальных финансо­вых 
усло­виях  для желающих  прио­брести авто­
мо­биль в кредит. 

В числе но­винок сферы по­требитель­
ских услуг  «ГЕ­МА Мо­торс За­пад» предла­га­
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ет своим клиентам эко­но­мически вы­годную 
систему «Tradein500». Теперь при об­мене 
по­держанных авто­мо­билей на но­вые «шко­
ды»,  в за­чет сто­имо­сти принима­ются ма­ши­
ны любых ма­рок с за­вы­шенной на 500 долла­
ров США оценкой их ры­ночной сто­имо­сти. 

Целый ряд специальных предло­жений 
дей­ству­ет и на услу­ги авто­сервиса. Стан­
ция техоб­слу­жива­ния принима­ет авто­мо­
били на ремонт и ТО  кру­гло­су­точно и 
обеспечива­ет  про­пу­скную спо­соб­ность до 
70 ма­шин за  смену. 

Одно­временно с откры­тием но­во­го дилер­
ско­го авто­центра Sko­da в хо­де пресскон­
ференции бы­ло объявлено о реструкту­ри­
за­ции холдинга «ГЕ­МА» и созда­нии упра­
вляющей компа­нии Gema Mo­tors, в круг 
за­дач ко­то­рой вхо­дит упра­вление актива­ми 
и основны­ми структурны­ми по­дразделе­
ниями группы, а именно авто­мо­бильны­ми 
предприятиями и Торго­вым до­мом «ГЕ­МА». 

По мнению ру­ко­водства холдинга, со­вер­
шенство­ва­ние про­цессов упра­вления соз­
даст необхо­димые усло­вия для дальней­шего 
по­вы­шения ка­чества об­слу­жива­ния клиен­
тов и про­зрачно­сти бизнеса в целом.

Развивая тему Sko­da,  Группа авто­мо­
бильных компа­ний  Gema Mo­tors, в со­став  
ко­то­рой вхо­дит и «ГЕ­МА Мо­торс За­пад», 
на­мерена про­должать регио­нальную 
экспансию. Так в на­стоящее время  уже 
разверну­то  стро­ительство мультибрендо­
во­го дилерско­го центра на пять торго­вых 
пло­ща­док в окрестно­стях   По­дольска. Ана­
ло­гичный центр Gema Mo­tors был открыт 
в Краснозна­менске Мо­сковской обла­сти и 
ны­не об­слу­жива­ет гру­зо­вики MercedesBenz, 
а через месяц здесь начнутся и про­да­жи 
легко­вых авто­мо­билей марки Sko­da.

Генеральный директор компа­нии Gema 
Mo­tors – Ва­силий Жега­лов со­об­щил жур­
на­листам, что на этих двух объектах пла­
ниру­ется реа­лизо­вать концепцию форми­
ро­ва­ния  регио­нальной сети в ближай­шем 
Подмо­ско­вье,  а на­чиная с 2008 го­да –
по­этапно расширять торго­восервисную 
инфра­структу­ру по всей России. 

На фото (слева направо): Генеральный директор 
Управляющей компании Gema Motors – Василий 
Жегалов, глава представительства Skoda в России  
–  Ян Гурт, Генеральный директор «ГЕМА Моторс Запад» 
– Дмитрий Ряскин. 
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